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INMOBILIARIO

30

millones de euros son |as rentas
recurrentes que genera la cartera de
activos inmobiliarios

El ‘momentum’ de Alting
® [ T (]
en el mercado inmobiliario

La inmobiliaria de
la familia Marcos
alcanza los 600
millones y eleva su
apuesta por acti-
vos ‘prime’ en un
escenario de me-
nor competencia

DATO

60

millones de euros

es la inversidn prevista por el grupo
inmobiliario para este afio, aungue
podria elevar la cifra si surgiera alguna
opartunidad

Gabriel Trindade

Elescenario de elevados tipos de in-
terés en el 2023 y el 2024 dejo a los
grandes fondos inmobiliarios en el
banquillo. No obstante, la inversion
presento sintomas de recuperacion
va el afio pasado gracias al protago-
nismo de family office e inversores
privados, que en un escenario de
menor competencia, lideraron im-
portantes operaciones. Alting Gru-
po Inmobiliario, una empresa fami-
liar liderada por el veterano Eduar-
do Marcos, ha sido uno de esos
protagonistas, aunque su estrategia
noesté tanto marcada por laoportu-
nidad, sino con una vision patrimo-
nialista de largo plazo.

Tras adquirir cuatro activos en el
ultimo afo (con una inversion de
100 millones entre compra y refor-
ma), la inmobiliaria catalana ha al-
canzado un patrimonio de 600 mi-
llones de euros en activos prime en
lossegmentos hotelero, oficinas, co-
mercial y residencial. “La eartera
mantiene una ocupacion cercana al
98%, lo que refleja la solidez de la
demanda en estas ubicaciones y la
eficacia de nuestra estrategia”, ase-
gura Marcos. El fundador y presi-
dente de la firma considera que esta
diversificacion “garantiza una ren-
tabilidad sostenida en el tiempo y
unaaltaresiliencia frentealosciclos
de mercado”.

Alting, que, ademas de inversion
directa, ofrece servicios de gestion y
consultoria, cuenta con un portfolio
de 14 inmuebles con usos de ofici-
nas, hoteles y apartamentos turisti-
cos, tres activos residenciales v nue-
ve locales comerciales. El 40% de
los inmuebles son hoteles, otro 40%
son oficinas y locales comerciales, v
tiene un 20% de activos en residen-
cial. La compafiia cuenta con la ma-
yor parte de su carteraen Barcelona
(77%), aunque ha intensificado su
actividad en Madrid en los dltimos
afios tras desembarcar en el 2005.

LLIBERT TELXIDO.

“Estamos reforzando esta presen-
cia mediante la adquisicion de nue-
vos activos estratégicos, su transfor-
macion v puesta en valor, con el ob-
jetivo de ir diversificando geografi-
camente el portfolio y consolidar
nuestra posicion en la capital”, ex-
plica. Este mismo ejercicio, lainmo-
biliaria ha abierto una oficinas en el
edificio torre Europa del paseodela
Castellana para acelerar sus inver-
siones enlacapital.

La inversién prevista para este
aiio se sittia sobre los 60 millones de
euros, aunque podria incrementar-
se si saliera alguna oportunidad. La
ultima adquisicién de la compaiia
es un edificio en la Carrera de San
Jerénimo en Madrid para su trans-
formacion en apartamentos turisti-
cos.Entotal invertira20 millones de
euros en el activo. Ademas, prevé fi-
nalizar la transformacion de un edi-
ficio en la calle Ruiz de Alarcan en
un hotel de cinco estrellas que ope-
rard Mercerylade otroinmuebleen
Fuencarral en apartamentos turisti-
cos. En Madrid, también esta des-

El edificio en Ruiz Alarcén, en Madrid, albergara un hotel de 5 estrellas w

La firma inversora
ha aprovechado la
oportunidad de la
menor competencia
de grandes fondos

En el tltimo aiio, ha
invertido 100 millones
enlacompray
reforma de cuatro
activos

arrollando un hotel de cuatro estre-
llas en la Gran Via, con una inver-
sién entre compra y reforma de 35
millones.

“En Barcelona, estamos trabajan-
do en la rehabilitacion integral de
los dos inmuebles adquiridos en el
2024, para reposicionarlos en edifi-
cios de oficinas de alta calidad”, se-
fiala Marcos. La compafifa invirtié
unos50millonesenlacompradelos
edificios situados en el paseo de
Gracia, 110,yenlaavenida Diagonal,
431bis, en laaseguradora Zurich.

Marcosexplicaque “el entornode
tipos de interés elevados ha hecho
que muchos grandes fondos frena-
ransuactividad, y eso hareducidola
competencia en determinadas ope-
raciones”. El empresario sefiala que
este escenario ha permitido a Alting
actuar con mas agilidad y aprove-
charoportunidades estratégicas da-
da su “estructura financiera solida”
v, por tanto, menor dependencia del
apalancamiento. “Mas alla del mo-
mento coyuntural, lo cierto es que
nuestra estrategia no cambia”, indi-
ca el inversor, quien afiade que su
apuestaesalargoplazoy poractivos
de calidad con recorrido de valoren
ubicaciones prime. “Ese enfoque
prudente y selectivoes el que nosha
permitido seguir creciendo, inde-
pendientemente del ciclo financie-
ro”, apunta.

El empresario, que fundd la com-
pafifa hace 48 afios, asegura que el
negocio tiene vocacion de continui-
dad. En el grupo, sus hijos Javier y
Carolina Marcos ocupan la subdi-
reccion general En este sentido,
descarta la opcion de una transfor-
macién ensocimiy unaposteriorsa-
lida a bolsa. “Nuestro compromiso
es mantenernos fieles a nuestro mo-
delo de empresa familiar, que nos
permite una gestion directa, agil y
convision a largo plazo”.



