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ALTING La inmobiliaria catalana propiedad de la familia Marcos im-
pulsa su actividad en Madrid con la apertura de unas nuevas ofici-
nas en la capital de España. Alting se ha instalado en la planta 28 de 
la Torre Europa, en el Paseo de la Castellana, y su objetivo es afianzar       
y ampliar su posición en el mercado madrileño. Para dirigir su nego-
cio en la ciudad, la compañía fichó el pasado verano a Albert Pellejer, 
que acumula una experiencia de dos décadas en el sector inmobilia-
rio. Desde 2016, el directivo trabajó en Renta Corporación como res-
ponsable de operaciones singulares.

La inmobiliaria catalana se refuerza  
en Madrid con unas nuevas oficinas 

IDESCAT  Las ventas en las grandes superficies comerciales no es-
pecializadas de Catalunya experimentaron el año pasado un incre-
mento del 1,4% a precios corrientes con respecto a 2023, sin dife-
rencias entre los alimentos y el resto de productos.  En diciembre, el 
alza interanual fue del 2,5%, según datos del Institut d’Estadística de 
Catalunya (Idescat). A precios constantes –es decir, suprimiendo el 
efecto de la subida del IPC–, las ventas en los hipermercados baja-
ron un 1,4%; en el caso de los productos alimenticios, la caída fue del 
1,9%, frente al retroceso del 0,8% en el resto de artículos. 

Las ventas en los hipermercados subieron 
un 1,4% a precios corrientes en 2024

CÍRCULO ECUESTRE La entidad barcelonesa que preside Enrique 
Lacalle ha sumado a su junta de gobierno a Jordi García Tabernero 
(Barcelona, 1964), director de asuntos públicos y sostenibilidad de 
Naturgy y vicepresidente de la fundación vinculada al grupo energé-
tico. Su incorporación a la junta del Círculo Ecuestre llega después 
de la entrada en este órgano de Ramon Agenjo, consejero de Damm 
y presidente de Barcelona Global; Jordi Morral, CEO de Europastry y 
presidente de APD Catalunya, e Isabel Perea, socia de auditoría de 
Grant Thornton.

Enrique Lacalle amplía su junta con la 
incorporación de Jordi García Tabernero

J. Orihuel. Barcelona 
El grupo catalán de servicios 
financieros GVC Gaesco ob-
tiene luz verde de la CNMV 
para su ofensiva en capital 
riesgo. El organismo de su-
pervisión bursátil acaba de 
autorizar el inicio de opera-
ciones de la gestora GVC 
Gaesco Alternative Invest-
ments, con la que la firma 
presidida por Maria Àngels 
Vallvé gestionará los vehícu-
los de capital riesgo que ya te-
nía en su cartera y los que lan-
ce en el futuro, que estarán 
orientados, sobre todo, a la 

tecnología y a la innovación. 
Con este proyecto, que EX-

PANSIÓN Catalunya adelan-
tó el pasado 13 de enero, GVC 
Gaesco explicó ayer que aspi-
ra a alcanzar 500 millones de 
euros bajo gestión en su pri-
mer año de actividad. 

La gestora arranca con una 
cartera de vehículos de capi-

tal riesgo que suman 200 mi-
llones de euros, entre los que 
destaca Next Tier GVC Gaes-
co. Este fondo, fruto de la 
alianza entre el grupo y la fir-
ma Next Tier Ventures, que 
lidera Patricia Pastor, prevé 
invertir hasta 50 millones en 
empresas emergentes de in-
teligencia artificial. La nueva 
firma asume también la ges-
tión del fondo multisectorial 
Zamit, el industrial Zamit 
Energy y el de venture capital 
Itucap. Hasta ahora, GVC 
Gaesco Gestión –que se dedi-
ca a fondos de inversión con-

vencionales– era quien se en-
cargaba de esta función. 

Al frente del equipo profe-
sional de la gestora están Pa-
co Illueca, directivo de GVC 
Gaesco, y la propia Pastor. 

“Esta nueva gestora repre-
senta un salto cualitativo para 
GVC Gaesco ya que aporta un 
nuevo enfoque fresco, inno-
vador y ágil”, dijo ayer Pastor. 
“En un panorama financiero 
en constante evolución –aña-
dió–, es una ventaja tener 
nuevos productos con un cla-
ro valor diferencial que atrai-
ga nuevos clientes y fidelice 

los existentes dándoles la 
oportunidad de diversificar y 
optimizar sus carteras”.  

Por su parte, Illueca desta-
có que la firma quiere brindar 
al pequeño inversor la opción 

de diversificar su cartera con 
tíquets a partir de 10.000 eu-
ros. GVC Gaesco tiene autori-
zación para comercializar sus 
vehículos entre el inversor 
minorista no profesional.

GVC Gaesco apunta a 500 millones 
con su nueva gestora de capital riesgo

GVC Gaesco 
Alternative 
Investments tiene  
ya bajo gestión 200 
millones de euros

Paco Illueca y Patricia Pastor dirigen el equipo de la gestora.

Rut Font. Barcelona 
Henkel, fabricante de pro-
ductos químicos, limpieza e 
higiene personal, refuerza su 
negocio en España con un 
nuevo hub. El grupo alemán 
ha elegido Barcelona para 
inaugurar un centro europeo 
especializado en la gestión y 
planificación de la cadena de 
suministro para su división de 
marcas de consumo, que en-
globa enseñas como Dixan, 
Conejo, La Toja o Micolor. 

El nuevo hub, situado en las 
oficinas de la empresa del dis-
trito 22@, ya está en marcha, 
con una plantilla de 40 profe-
sionales, que Henkel espera 
ampliar paulatinamente has-
ta los 100 trabajadores. 

Estas instalaciones se en-
marcan en la estrategia de la 
compañía para reforzar la ca-
pacidad de respuesta logística 
y mejorar la eficiencia de su 
cadena de suministro, a través 
del “intercambio de conoci-
mientos y toma de decisiones 
rápidas”, la “mejora de la pro-

Henkel abre un ‘hub’ con 
100 empleados en Barcelona
DISTRIBUCIÓN/  El grupo alemán inaugura un centro especializado en la gestión y 
planificación de la cadena de suministros para su división de marcas de consumo.

El fondo JC Flowers 
adquiere la mayoría 
de Heymondo
J. Orihuel. Barcelona 
Cambia de manos la corredu-
ría digital Heymondo, funda-
da en 2017 en Barcelona y es-
pecializada en la contratación 
de seguros de viaje.  

La firma inversora esta-
dounidense JC Flowers & Co. 
ha adquirido una participa-
ción mayoritaria en la compa-
ñía mediante la compra de las 
acciones que estaban en po-
der de un grupo de fondos y 
family office, entre ellos,  
BStartup (Sabadell), Howzat 
Partners, Fundación Innova-
ción Bankinter y Cartera de 
Inversiones CM, sociedad de 
una rama de la familia Molins. 

La operación, cuyo importe 
económico no ha trascendi-
do, está sujeta a las aprobacio-
nes regulatorias y contempla 
la continuidad de los cofun-
dadores de Heymondo, Ri-
card Domenech y David Pé-
rez, como accionistas y como 
directivos, señalaron ayer 
fuentes de la firma. 

 Heymondo –anteriormen-
te, Mondo– es la marca co-
mercial de Smart Insurance 
Correduría de Seguros, em-
presa emergente con sede en 

el distrito 22@ que desarrolla 
su actividad en España, Italia, 
Francia, Portugal y Estados 
Unidos. La firma ha experi-
mentado un fuerte creci-
miento en los últimos años. 
Emplea a unas 70 personas,  
treinta más que en 2023. 

En ese año –el último con 
cifras disponibles–, Heymon-
do facturó 7,6 millones de eu-
ros, un 65% más que en 2022, 
y obtuvo un beneficio neto de 
553.716 euros, con un incre-
mento interanual del 142%. 

“Nosotros estábamos bus-
cando un socio estratégico 
con capacidad de inversión y 
experiencia internacional”, 
señalaron ayer a EXPAN-
SIÓN los cofundadores de 
Heymondo sobre la opera-
ción con JC Flowers.  

En la transacción han inter-
venido como asesores Blue-
Bull y el bufete RCD.

Compra las acciones 
en poder de un 
grupo de inversores 
y los cofundadores 
siguen al frente

Las oficinas de Henkel en Barcelona.

La empresa también 
dispone de un centro 
logístico en su 
planta de Montornès 
del Vallès

ductividad” y el “impulso del 
talento y la especialización”, 
informa la firma en un comu-
nicado. 

“Gracias al nuevo hub, 
Hankel Ibérica contará con 
más de 200 profesionales de-

dicados a la planificación re-
gional conformando un equi-
po muy diverso e internacio-
nal comprometido con la in-
novación y la excelencia ope-
rativa desde Barcelona”, co-
menta Adrian Orbea, presi-
dente de Henkel Ibérica, filial 
de la empresa en España. 

La compañía, que cotiza en 
el DAX alemán, también tie-
ne en Catalunya un hub espe-
cializado en compras para 
materiales indirectos y servi-
cios. Además, en 2020 invirtió 
22 millones de euros en su 
planta de Montornès del Va-
llès para abrir un centro euro-
peo especializado en cadena 
de suministro, en este caso 
para su negocio de tecnolo-
gías adhesivas, la otra gran di-
visión del grupo, con marcas 
como Pritt o Pattex. 

Henkel facturó 21.500 mi-
llones de euros en 2023 y su 
división de marcas de consu-
mo generó la mitad de los in-
gresos. El grupo emplea a más 
de 48.000 personas.


